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INFORME  

   

PROYECTO CURSO TALLER:  GENERACIÓN Y DESARROLLO DE IDEAS  

EMPRESARIALES   

  

  

La idea de negocio es, a la hora de emprender, el punto de partida, la base sobre 

la que se construirá el conjunto del proyecto empresarial. La idea de negocio 

conformará el cimiento de la nueva organización y, por ese motivo, debe ser una 

iniciativa sólida, meditada y correctamente analizada de antemano.  

  

  

1. Objetivos:   

• Apoyar a nuestros alumnos y egresados de la FIPA en la 

GENERACIÓN y DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES en el 

campo de la pesquería y/o alimentos, con herramientas y 

metodologías ágiles.   

• Promover la creación de unidades estratégicas en el campo 

de la pesquería y/o alimentos a través de la participación de 

nuestra FAMILIA FIPA.  

  

Dirigido:   

• Alumnos de Pregrado, Postgrado y egresados FIPA.  

   

  

2. Sesiones:  lunes 04 de octubre al jueves 14 de octubre del 2021  

  

1RA SESION:  QUE ES UNA IDEA DE NEGOCIO   

            COMO IDENTIFICAR UNA IDEA DE NEGOCIO              TALLER 

GRUPAL DE 3 – 4 ALUMNOS  

  

2 DA SESION:  GENERACIÓN DE IDEAS EMPRESARIALES  

      TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  

  

3RA SESIÓN:  METODOLOGÍAS AGÍLES  

    UNIDAD ESTRATÉGICA  

    TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  

  

4TA SESIÓN:   DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES I  

  

    TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNNO  

  

5TA SESIÓN:  DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES II  

   TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  

6TA SESIÓN: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES III  
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7MA SESIÓN: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES IV  

  

8VA SESIÓN: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES V  

   

  

  

3. DESARROLLO DEL CURSO TALLER  

  

  

1RA SESIÓN   QUE ES UNA IDEA DE NEGOCIO               

COMO IDENTIFICAR UNA IDEA DE NEGOCIO  
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2 DA SESION:  GENERACIÓN DE IDEAS EMPRESARIALES  

     TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  
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  3RA SESIÓN:   METODOLOGÍAS AGÍLES   UNIDAD 

ESTRATÉGICA  TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  

  

  

 
  

  

   

4TA SESIÓN:   DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES I  

  TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  
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5TA SESIÓN:  DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES II  

    TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  

  

  

 

  

  

  

  

    

  

  

  

  

  

  

  

  

  

6TA SESIÓN: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES III  

  TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  
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7MA SESIÓN: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES IV  

  TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  
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8VA SESIÓN: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES V  

  TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS  

  

 

  

  

    

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 



“Año del Bicentenario del Perú: 200 años de Independencia”  

4. RESULTADOS 

 

19 alumnos participarón del segundo curso taller “GENERACIÓN Y DESARROLLO 

DE IDEAS EMPRESARIALES”, donde se formaron 05 grupos de trabajo y   los 

alumnos crearon y desarrollaron sus ideas de negocio. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

EPIA 1914120102 ALVA VELA, TRILCE LILIANA

EPIA 1924120324 CARNERO OLIVARES, LOURDES LUZ DEL PILAR

EPIP 1824212111 REYES HUAMAN, PIERO ALEXANDER

EPIA 1924110032 DEGOLLAR PUICON, JOISY DORALI

EPIA 1924110103 ULLOA ESPINOZA, LEONEL STEVE

EPIA 1824111675 CAMPOS FLORES, PAOLA LISET

EPIA 1824121931 ARZAPALO CABELLO, WENDY ESTHEFANY

EPIP 1624225557 COQUIL CHAVEZ WELCH

EPIP 1714210012 VERGARAY SAAVEDRA AYRTON ALDAIR

EPIP 1714210137 CHILON ALEJO NATHALY PAOLA

EPIP 1824222366 MEDRANO PALOMINO JOSE FERNANDO

EPIP 1824232072 DANIEL ALEJANDRO, MEGO SOSA

EPIA 1824111701 ISABEL DEL PILAR, HUAMÁN TIPACTI

EPIA 1724125059 ALESSANDRO LEMER, VELASQUEZ CUCI RAMOS

EPIP 1814220121 JHON ANTONY , MIO MIO

EPIP 1724225079 APARICIO CLAROS, ANABEL

EPIP 1824222386 DE LA CRUZ SALCEDO GILLIAN KATHE

EPIP 1824222252 SOTO GAVILAN HECTOR RAIMUNDO

EPIP 1724225022 VÁSQUEZ HUAMAN EDSON ALBERTO

GALLETAS CON HARINA DE ANCHOVETA 

CON FRUTOS DEL MONJE                                                

SOPA INSTANTANEA SABORIZADA  CON 

PULPA DE PESCADO

ARETES DE LAS ESCAMAS DEL PAICHE                   

HIDROMIEL DE CAMU CAMU Y PITAHAYA

CROQUETAS DE ALGAS MARINAS

ENVASES BIODEGRADABLES A BASE DE 

ALGAS MARINAS

GOMITAS DE AGUAYMANTO Y CUSHURO                       

BARRAS ENERGETICAS CON LECHE DE 

ALMENDRAS Y MIX DE CEREALES 

CÓDIGOESCUELA 

PROFESIONAL

INTEGRANTES TALLER UNAC GENERACIÓN 

IDEAS DE NEGOCIO
IDEAS DE NEGOCIO DESARROLLADAS

MERMELADA DE ALGAS ROJAS 

ENDULZADO CON MIEL

GALLETA FUNCIONAL A BASE DE HARINA 

DE CAMOTE CON YUYO
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SOCIOS CLAVE ACTIVIDADES CLAVES PROPUESTA DE VALOR RELACIONES CON CLIENTES SEGMENTOS DE CLIENTES

RECURSOS CLAVES CANALES

Compra de algas, compra de harina 

de pescado, compra de maquinas y 

equipos, compra de indumentaria 

del personal, investigación del 

producto, control de calidad, 

compra de articulos de limpieza, 

compra de condimentos, compra de 

empaques, compra de exhaustor, 

obtencion del registro sanitario, 

patentar la marca,  lavado de algas, 

diseño de fanpage, compra de 

articulos de limpieza, compra de 

balanza digital.

Proveedores de 

materia, Proveedores 

de maquinarias para la 

elaboración de 

producto,

Proveedores del 

servicio de transporte,  

contable y legal, 

Proveedores de 

articulos de limpieza, 

Colaboradores, 

Clientes.

Personas con anemia, para 

embarazadas y para niños 

en desarrollo.

FUENTE DE INGRESOESTRUCTURA DE COSTOS

Algas, harina de pescado, 

maquinas, equipos, agua, energia 

electrica, combustible, moldes, 

congeladora, repartidores, 

proveedores, transporte, personal 

capacitado, personal de limpieza.

Facebook, instagram, pagina 

web, QR, telegram.

Producto nutritivo e 

innovador para combatir 

la anemia por su 

contenido en omega 3, 

hierro y alto contenido 

de calcio. Asimismo, es 

una excelente fuente de 

vitaminas A, tiamina, 

B12, C, D y E, riboflavina, 

niacina, ácido 

pantoténico y acido 

fólico, este ultimo es 

muy importante durante 

el embarazo.                     

CROQUETAS DE ALGAS MARINAS

Costo de algas, costo de maquinas y equipos , costo de investigación del producto, 

costo de mantenimiento de maquinas y equipos , costo de indumentaria del 

personal, costo de harina de pescado, costo del trámite del registro sanitario 

(SANIPES),  costo de licencia de funcionamiento, alquiler de local, luz, agua, costo en 

mano de obra, pago de publicidad en internet, costo de articulos de limpieza, costo 

de balanza digital.

Ingreso de venta de croquetas en los mercados, por 

ventas en 300gr, por venta a bodegas, por venta en 

restaurant.

Mercados , supermercados, 

bodegas, stand, delivery.

SOCIOS CLAVE ACTIVIDADES CLAVES PROPUESTA DE VALOR RELACIONES CON CLIENTES SEGMENTOS DE CLIENTES

RECURSOS CLAVES CANALES

ESTRUCTURA DE COSTOS FUENTE DE INGRESO

Costo de algas, costo de maquinas y equipos, costo de investigación del producto,  

costo de mantenimiento de las maquinas y equipos, costo de moldes, costo de 

indumentaria del personal, costo de licencia de funcionamiento, costo del trámite del 

registro sanitario, alquiler de local, luz, agua, sueldo de colaboradores, costo de pago 

de publicidad en internet, costo de delibery, costo de articulos de limpieza.

Por venta a bodegas, por venta a restaurant, por venta de 

empaques de 25, 50 y 100 unidades, por venta a mercados y 

supermercados. 

ENVASES BIODEGRADABLES A BASE DE ALGAS MARINAS

 Proveedores de materia 

prima, Proveedores de 

maquinarias para la 

elaboración de producto,

Proveedores del servicio 

de transporte, contable y 

legal, Colaboradores, 

Clientes, Entidades 

bancarias, Proveedor de 

fondepes.

Selección y compra de algas 

rojas, compra de indumentaria 

del personal, investigación del 

producto, control de calidad, 

compra de moldes, compra de 

articulos de limpieza, compra 

de maquinas y equipos, 

obtencion del registro 

sanitario, patentar la marca, 

contratación del personal 

capacitado.

Vender envases 

biodegradables a base de 

algas marinas ayuda la 

preservación del medio 

ambiente.

Facebook, instagram, pagina 

web, QR, telegram,  

participación en ferias 

ecologicas.

 Restaurantes, venta de 

abarrotes, negocios 

descartables.

Algas, maquinas, agua potable, 

local, combustible, moldes, 

equipos, repartidores, 

transporte, colaboradores, 

proveedores.

Mercados, supermercados,  

bodegas, delivery.
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GALLETAS CON HARINA DE ANCHOVETA ENDULZADAS CON FRUTOS DEL MONJE

SOCIOS CLAVE

SOPA INSTANTANEA SABORIZADA CON PULPA DE PESCADO

SOCIOS CLAVE

 Producto innovador de gran valor 

nutritivo que proporciona 

vitaminas A y D, fósforo, 

magnesio, selenio, y yodo de gran 

calidad en funcion de la sopa 

instantanea de pescado.  Producto 

que fortalece el sistema 

inmunologio.

RECURSOS CLAVES

Pulpa de pescado, harina de 

trigo, agua, condimentos, 

maquina para hacer pasta, 

cortadora, maquina secadora, 

pulperizadora, empaques, el 

local.

El costo del  pescado , el costo de la harina de trigo, de los 

empaque , condimentos, coto de la maquina para hacer pasta, el 

costo de la luz, costo del agua , costo de la maquina secadora, costo 

del tramite del registro sanitario. costo de alquiler del local de 

producción y de las instalaciones. Costo del alquiler de stans en 

expoferia.

ESTRUCTURA DE COSTOS FUENTES DE INGRESO

 Atraves de la venta de esta sopa instantanea de pescado por unidad, ventas 

generadas por redes sociales, venta de quioscos. Ademas por ventas de caja de 20 

unidades. Cobro en efectivo y medios de pagos digitales.

Proveedores , 

colaboradores , 

clientes

Niños, adolescentes, 

embarazadas, madres de 

familia, adultos mayores para 

fortalecer el sistema 

inmunologico.

Compra de pescado e 

insumos, analisis de la pulpa 

pescado, estudio de mercado, 

diagrama de flujo, compras de 

materiales y equipos, compra 

de indumentaria, control de 

temperaturas, diseño de 

redes sociales, tramite del 

registro sanitario.

Teléfono para atención al 

cliente, redes sociales, 

propaganda, infografías.

CANALES

Institutos e universidades, 

las cafeterias de hospitales, 

mercados, expoferias.

ESTRUCTURA DE COSTOS

Costo de insumos, costo de materiales y/o equipos, costo de 

trabajadores, costo de transporte para la distribucion, costo del 

tramite del registro sanitario, costo de alquiler del local de 

producción y de las sub instalaciones. Costo del alquiler de stans 

en expoferia.

 Venta de los productos en los canales de menor consumo tales como quioscos , 

hospitales y cafeterias (Se venderan por empaques de 6 unidades). Venta de los 

productos en los canales de mayor consumo tales como supermercados y 

expoferias (Se venderan por cajas de 10 empaques de 6 unidades).  Cobro en 

efectivo y medios de pagos digitales.

PROPUESTA DE VALOR SEGMENTO DE CLIENTES

FUENTES DE INGRESO

ACTIVIDADES  CLAVES RELACIONES CON CLIENTES

SEGMENTO DE CLIENTES

Niños, adolescentes, 

embarazadas, madres de 

familia, adultos mayores para 

prevenir casos de anemia.

Teléfono para atención al 

cliente, redes sociales, 

propaganda, infografías.

CANALES
Harina de pescado, frutos del 

monje, equipos y/o materiaes 

(cocina, 

termometros,balanzas, 

potenciometro, horno), 

empaques, insumos (Harina 

maiz, manteca), redes 

sociales, luz , el agua y el local 

.

Quioscos de colegios, 

institutos e universidades, 

las cafeterias de hospitales, 

mercados, supermecados, 

expoferias.

ACTIVIDADES  CLAVES PROPUESTA DE VALOR RELACIONES CON CLIENTES

Proveedores, 

colaboradores, clientes

Compra de la harina de pescado e 

insumo, analisis de la harina de 

pescado y de trigo, estudio de 

mercado, diagrama de flujo, 

compras de materiales y equipos, 

compra de indumentaria, control 

de temperaturas, diseño de redes 

sociales, tramite del registro 

sanitario.
Producto nutritivo con aumento 

de nivel proteico y vitaminico en 

galletas con la adición de la harina 

de pescado. Producto sin azucar 

ideal para dietas.

RECURSOS CLAVES
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5. ANEXOS  
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6. CONCLUSIONES  

  

•La generación de ideas de negocios impartidas a los estudiantes despertó la 

creatividad en los estudiantes de la FIPA.  

  

•La transmisión de conocimientos en modelos de negocios Lean Canvas 

promueven el espíritu emprendedor de los estudiantes enfocados en cada línea 

de carrera.  

  

•El desarrollo de cursos talleres en generación de ideas de negocio es una 

oportunidad para que nuestros alumnos generen ideas en base al conocimiento 

impartido por nuestros docentes de la FIPA.  

  

•La adquision de nuevos conocimientos nos permite fortalecer y desarrollar 

competencias que ayudaran a los estudiantes a enfrentar la vida profesional de 

manera más exitosa.  

  

7. RECOMENDACIONES  

  

•Promover la participación activa de nuestros estudiantes en cursos talleres donde 

ellos sean los protagonistas a través de sus innovaciones relacionadas a cada línea 

de carrera.  

    

•Promover la creatividad de nuestros alumnos a través de talleres en generación 

de ideas de negocios alineadas a cada línea de carrera.  

  

  

  

                                                                                          

                                                                                          Lima, 09 de noviembre del 2021  

  

  

  

  

  

 



F A C U L T A D  D E  C I E N C I A
Y  T E C N O L O G Í A

CENTRO DE INCUBADORAS EMPRESARIALES
 

¡TOTALMENTE GRATIS!

CURSO TALLER :

Generación y desarrollo 

de ideas empresariales

Fecha: Del 4 al 14 de octubre del 2021  

Hora: 06:00 p.m. a 08:00 p.m. 

Inscripción: Del 13 al 24 de septiembre del 2021

Taller grupal : de 3 a 4 alumnos.

Mg. María Edith Estrada Mejía
Egresada de la FIPA y experta en elaboración y

desarrollo de Planes de Negocios

Este taller tiene como objetivo capacitar a

los alumnos en la generación y desarrollo

de ideas empresariales en el campo de la

pesquería y/o de alimentos con iniciativas

sólidas y responsables.

Dirigido a : Alumnos de pregrado, posgrado

y egresados de la FIPA.

8 sesiones virtuales de 2 horas cada una. Plataforma Zoom

INICIO 4 DE

 OCTUBRE

FACULTAD INGENIERÍA 
PESQUERA Y DE ALIMENTOS

 

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdCs_BNTfEdRo7xwBeJTi090cWrWFQigRa2BoUPTZX1eiFTFQ/viewform

