“Afo del Bicentenario del Perd: 200 afos de Independencia”
INFORME

PROYECTO CURSO TALLER: GENERACION Y DESARROLLO DE IDEAS
EMPRESARIALES

La idea de negocio es, ala hora de emprender, el punto de partida, la base sobre
la que se construird el conjunto del proyecto empresarial. La idea de negocio
conformard el cimiento de la nueva organizacién y, por ese motivo, debe ser una
iniciativa sdlida, meditada y correctamente analizada de antemano.

1. Objetivos:

*+ Apoyar a nuestros alumnos y egresados de la FIPA en la
GENERACION y DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES en el
campo de la pesqueria y/o alimentos, con herramientas y
metodologias dgiles.

« Promover la creacién de unidades estratégicas en el campo
de la pesqueria y/o alimentos a tfravés de la participacion de
nuestra FAMILIA FIPA.

Dirigido:

+ Alumnos de Pregrado, Postgrado y egresados FIPA.
2. Sesiones: lunes 04 de octubre al jueves 14 de octubre del 2021
1RA SESION: QUE ES UNA IDEA DE NEGOCIO

COMO IDENTIFICAR UNA IDEA DE NEGOCIO TALLER
GRUPAL DE 3 - 4 ALUMNOS

2 DA SESION: GENERACION DE IDEAS EMPRESARIALES
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

3RA SESION: METODOLOGIAS AGILES
UNIDAD ESTRATEGICA
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

4TA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES |
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNNO

5TA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES II

TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS
6TA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES |l
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7MA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES IV
8VA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES V
3. DESARROLLO DEL CURSO TALLER

1RA SESION QUE ES UNA IDEA DE NEGOCIO
COMO IDENTIFICAR UNA IDEA DE NEGOCIO

& Idea de negocio
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2 DA SESION: GENERACION DE IDEAS EMPRESARIALES
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS
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3RA SESION: METODOLOGIAS AGILES  UNIDAD
ESTRATEGICA TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

4TA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES |
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

LEAN CANVAS

Herramienta estratégica empresarial, que permite analizar de
manera visual nuestro modelo de negocio para aumentar sus
probabilidades de éxito.
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5TA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES I
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

iQué pueden Actividades = :Qué tipo de iQuiénes son?
hacer distintos CLAVE > relacion ¢Para quién
colaboradores necesarias. esperan tus estas creando
mejor que ta o Por ejemplo . clientes que valor?

con un coste produccion, Py mantengas con [l - Agruparlos
menor y por lo distribucion, ellos? por segmentos.
tanto publicidad... ot - Establecer
enriquecer tu \as prioridades

negocio? ! CANALES
Recursos ? iA través de
CLAVE que Q qué medios
requiere tu be ic contactaras y

modelo de ? atenderas a tus
negocio. clientes?

Define la estructura de costes de tu iCuanto estan dispuestos a pagar tus
modelo de negocio. ;Cémo puedes clientes por tu propuesta de valor?
minimizarlos para construir un modelo de i{Qué formas de facturacion consideran?
negocio rentable? {Qué margenes obtienes?

6TA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES III
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS
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7MA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES IV
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

MODELO CANVAS
SOCI0S CLAVE ACTIVIDADES CLAVE PROPUESTA DE VALOR RELAGIGNCONLOS | SEGMENTO DE CLIENTES
CLIENTES
RECURSOS CLAVE CANALES
ESTRUCTURA DE COSTES DE INGRESOS
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8VA SESION: DESARROLLO DE IDEAS EMPRESARIALES V
TALLER GRUPAL DE 3-4 ALUMNOS

ENLACE TELEFONICO

MARIA GRACIA

FAMIREZ
REPRESENTANTE
DE "MOVIMILK™

VENDEN LECHE RECIEN ORDENADA CASA POR CASA
CON EL "MOVIMILK" QUE EMULA EL SONIDO DE UNA VACA
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4. RESULTADOS

19 alumnos participarén del segundo curso taller “GENERACION Y DESARROLLO

DE IDEAS EMPRESARIALES”, donde se formaron 05 grupos de trabajo y

los

alumnos crearon y desarrollaron sus ideas de negocio.

INTEGRANTES TALLER UNAC GENERACION

ESCUELA DI IDEAS DE NE! 10 DESARROLLADA
SCU CODIGO IDEAS DE NEGOCIO S GOCIO DESARRO S
PROFESIONAL
on s ] sscossomsoon
. HIDROMIEL DE CAMU CAMU Y PITAHAYA
EPIP 1824212111|REYES HUAMAN, PIERO ALEXANDER
e
EPIA 1824111675|CAMPQOS FLORES ,PAOLA LISET BARRAS ENERGETICAS CON LECHE DE
- ALMENDRAS Y MIX DE CEREALES
EPIA 1824121931|ARZAPALO CABELLO, WENDY ESTHEFANY
EPIP 1624225557|COQUIL CHAVEZ WELCH CROQUETAS DE ALGAS MARINAS
EPIP 1714210012|VERGARAY SAAVEDRA AYRTON ALDAIR
EPIP 1714210137|CHILON ALEJO NATHALY PAOLA ENVASES BIODEGRADABLES A BASE DE
EPIP 1824222366/ MEDRANO PALOMINO JOSE FERNANDO ALGAS MARINAS
EPIP 1824232072|DANIEL ALEJANDRO, MEGO SOSA GALLETA FUNCIONAL A BASE DE HARINA
EPIA 1824111701 |ISABEL DEL PILAR, HUAMAN TIPACTI DE CAMOTE CON YUYO
MERMELADA DE ALGAS ROJAS
EPIA 1724125059|ALESSANDRO LEMER, VELASQUEZ CUCI RAMOS
ENDULZADO CON MIEL

EPIP 1814220121|/JHON ANTONY, MIO MIO
EPIP 1724225079|APARICIO CLAROS, ANABEL GALLETAS CON HARINA DE ANCHOVETA
EPIP 1824222386|DE LA CRUZ SALCEDO GILLIAN KATHE CON FRUTOS DEL MONJE
EPIP 1824222252|SOTO GAVILAN HECTOR RAIMUNDO SOPA INSTANTANEA SABORIZADA CON
EPIP 1724225022 (VASQUEZ HUAMAN EDSON ALBERTO PULPA DE PESCADO
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INTEGRANTES
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SOCIOS CLAVE
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ACTIVIDADES CLAVES

PROPUESTA DE VALOR

RELACIONES CON CLIENTES

Proveedores de

de maquinarias para
elaboracion de
producto,
Proveedores del

contable y legal,
Proveedores de

Colaboradores,
Clientes.

materia, Proveedores

servicio de transporte,

articulos de limpieza,

balanza digital.

Compra de algas, compra de harina
de pescado, compra de maquinas y
equipos, compra de indumentaria
del personal, investigacidn del
producto, control de calidad,
compra de articulos de limpieza,
compra de condimentos, compra de
la| empaques, compra de exhaustor,
obtencion del registro sanitario,
patentar la marca, lavado de algas,
disefio de fanpage, compra de
articulos de limpieza, compra de

RECURSOS CLAVES

de balanza digital.

Algas, harina de pescado,
maquinas, equipos, agua, energia
electrica, combustible, moldes,
congeladora, repartidores,
proveedores, transporte, personal
capacitado, personal de limpieza.

niacina, acido

el embarazo.

Costo de algas, costo de maquinas y equipos, costo de investigacidn del producto,
costo de mantenimiento de maquinas y equipos, costo de indumentaria del
personal, costo de harina de pescado, costo del trdmite del registro sanitario
(SANIPES), costo de licencia de funcionamiento, alquiler de local, luz, agua, costo en
mano de obra, pago de publicidad en internet, costo de articulos de limpieza, costo

Producto nutritivo e
innovador para combatir

laanemia porsu
contenido en omega 3,
hierro y alto contenido
de calcio. Asimismo, es
una excelente fuente de
vitaminas A, tiamina,
B12, C, Dy E, riboflavina,

pantoténicoy acido
félico, este ultimo es
muy importante durante

Facebook, instagram, pagina
web, QR, telegram.

SEGMENTOS DE CLIENTES

Personas con anemia, para
embarazadas y para nifios
en desarrollo.

CANALES

Mercados , supermercados,
bodegas, stand, delivery.

FUENTE DE INGRESO

Ingreso de venta de croquetas en los mercados, por
ventas en 300gr, por venta a bodegas, por venta en
restaurant.

SOCIOS CLAVE

ENVASES BIODEGRADABLES A BASE DE ALGAS MARINAS

ACTIVIDADES CLAVES

PROPUESTA DE VALOR

RELACIONES CON CLIENTES

Proveedores de materia
prima, Proveedores de
maquinarias para la
elaboracién de producto,
Proveedores del servicio
de transporte, contable y
legal, Colaboradores,
Clientes, Entidades

Seleccion y compra de algas
rojas, compra de indumentaria
del personal, investigacion del

producto, control de calidad,
compra de moldes, compra de
articulos de limpieza, compra
de maquinas y equipos,
obtencion del registro
sanitario, patentar la marca,
contratacion del personal
capacitado.

RECURSOS CLAVES

bancarias, Proveedor de
fondepes.

Algas, maquinas, agua potable,
local, combustible, moldes,
equipos, repartidores,
transporte, colaboradores,
proveedores.

Costo de algas, costo de maquinas y equipos, costo de investigacion del producto,
costo de mantenimiento de las maquinas y equipos, costo de moldes, costo de
indumentaria del personal, costo de licencia de funcionamiento, costo del tramite del
registro sanitario, alquiler de local, luz, agua, sueldo de colaboradores, costo de pago
de publicidad en internet, costo de delibery, costo de articulos de limpieza.

Vender envases
biodegradables a base de
algas marinas ayuda la
preservacion del medio
ambiente.

Facebook, instagram, pagina
web, QR, telegram,
participacion en ferias
ecologicas.

SEGMENTOS DE CLIENTES

Restaurantes, venta de

CANALES

Mercados, supermercados,
bodegas, delivery.

abarrotes, negocios
descartables.

FUENTE DE INGRESO

Por venta a bodegas, por venta a restaurant, por venta de
empaques de 25, 50y 100 unidades, por venta a mercados y
supermercados.
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GALLETA FUNCIONAL A BASE HARINA DE CAMOTE CON YUYO

Nifios en
desarrollo,
adolescantes,
mujeres
embarazadas y
publico en
general

s

CLAVE VALOR

Proveedores, |Compra de la harina |Producto Atencién

colaboradores |de camote, compra de |altamente personalizada,

y clientes yuyo, compra de nutritivo por el Facebook,
empaque y etiquetas, |contenido de: Instagram, pagina
compra de aditivos Fibra, lipidos, web, folletos
permitidos, Buenas proteinas,

Practicas de carbohidratos,
manufactura (BPM), |potasio, fosforo,
Seguridad Alimentaria, |calcio, hierro,
proceso de vitamina C,
refrigaracion en las vitamina A, rico
cajas isotérmicas, en antioxidantes,
formalizacidn de la
empresa, tramite de
registro sanitario,
Control de calidad
durante todo el
proceso,
Supermercados,
Bodegas, Feria de
Harina de camote, emprendimiento,
yuyo, cocina, quioscos de
termdmetros, balanza colegios, institutos
digital, indumentaria y universidades
completa, empaques,
adquisicién de
equipos, materiales y
utensilios
ESTRUCTURA DE COSTOS CLIENTES FUENTES DE INGRESO

Costo de materia prima, costo de maquinarias y
equipos, costo de empaque, costo de etiquetas,
costo en mano de obra, costo de publicidad,
costo de mantenimiento de equipos, costo de
limpieza y saneamiento, pago de servicios
(indicar costo por elaboracion de la galleta de

acuerdo con la presentacion)

Ingreso de galletas (en efectivo y en
cheque) en los mercados de abastos,
ingreso por venta del supermercado, Ingreso
por ventada en las bodegas, pequena
inversian inicial,
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MERMELADA DE ALGAS ROJAS ENDULZADO CON MIEL

S0CIOS PROPUESTA DE
CLAVE VALOR
Proveedores, [Compra de algas Mejora el sistema  |Teléfono, atencidn |Pdblico en
colaboradores (rojas, Compra de Inmunolégico, personalizada, general
y clientes miel, compra de vitamina B12, Facebook, (persona que
frascos de vidrio, enzimas, Instagram, pagina |le gustan los
compra de aminodcidos, web, publicidad productos
otiquetas, Control de |4cidos organicos,  [contratada y naturales)
calidad durante todo |antioxidantes, fibra |folletos
ol proceso, Buenas |dietética, vitaminas,
Practicas de minerales,
manufactura (BPM), |proteinas, elevado
Seguridad contanido de hierro,
Alimentaria, Zinc y calcio,
Diagrama de flujo  |aminoacidos,
manganeso, zinc,
magnesio.
Algas rojas, miel, Supermercados,
ollas, frasco de bodegas, feria de
vidrio, acido cltrico, emprendimiento,
autoclave, local, quioscos del
materiales de colegio, institutos
limpieza, superiores y
refractémetro y pH universidades.
metro
__ESTRUCTURA DE COSTOS CLIENTES FUENTES DE INGRESO
Costo de materia prima, costo de maquinaria, |Ingreso de mermelada (en afectivo y en
costo por mano de obra, pago de servicios, cheque) en los mercados de abastos, ingreso
costos de envase, costo por transporte, costo  [por venta del supermercado, ingreso por
de mantenimiento general ventada en las bodegas, pequefia inversidn
Inicial.
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GALLETAS CON HARINA DE ANCHOVETA ENDULZADAS CON FRUTOS DEL MONJE

SOCIOS CLAVE

ACTIVIDADES CLAVES

PROPUESTA DE VALOR

RELACIONES CON CLIENTES

SEGMENTO DE CLIENTES

Proveedores,

colaboradores, clientes

Compra de la harina de pescado e
insumo, analisis de la harina de
pescado y de trigo, estudio de
mercado, diagrama de flujo,
compras de materiales y equipos,
compra de indumentaria, control
de temperaturas, disefio de redes
sociales, tramite del registro
sanitario.

RECURSOS CLAVES

Harina de pescado, frutos del
monje, equipos y/o materiaes
(cocina,
termometros,balanzas,
potenciometro, horno),
empaques, insumos (Harina
maiz, manteca), redes
sociales, luz, el aguay el local

Producto nutritivo con aumento
de nivel proteico y vitaminico en
galletas con la adicidn de la harina
de pescado. Producto sin azucar
ideal para dietas.

Teléfono para atencidn al
cliente, redes sociales,
propaganda, infografias.

CANALES

Quioscos de colegios,
institutos e universidades,
las cafeterias de hospitales,
mercados, supermecados,
expoferias.

Nifios, adolescentes,
embarazadas, madres de
familia, adultos mayores para
prevenir casos de anemia.

ESTRUCTURA DE COSTOS

FUENTES DE INGRESO

Costo de insumos, costo de materiales y/o equipos, costo de
trabajadores, costo de transporte para la distribucion, costo del
tramite del registro sanitario, costo de alquiler del local de
produccién y de las sub instalaciones. Costo del alquiler de stans

en expoferia.

Venta de los productos en los canales de menor consumo tales como quioscos,
hospitales y cafeterias (Se venderan por empaques de 6 unidades). Venta de los
productos en los canales de mayor consumo tales como supermercados y
expoferias (Se venderan por cajas de 10 empaques de 6 unidades). Cobro en
efectivo y medios de pagos digitales.

SOPA INSTANTANEA SABORIZADA CON PULPA DE PESCADO

SOCIOS CLAVE

ACTIVIDADES CLAVES

PROPUESTA DE VALOR

RELACIONES CON CLIENTES

SEGMENTO DE CLIENTES

Proveedores,
colaboradores,
clientes

Compra de pescado e
insumos, analisis de la pulpa
pescado, estudio de mercado,
diagrama de flujo, compras de
materiales y equipos, compra
de indumentaria, control de
temperaturas, disefio de
redes sociales, tramite del
registro sanitario.

RECURSOS CLAVES

Pulpa de pescado, harinade
trigo, agua, condimentos,
maquina para hacer pasta,

cortadora, maquina secadora,
pulperizadora, empaques, el
local.

Producto innovador de gran valor
nutritivo que proporciona
vitaminas Ay D, fésforo,

magnesio, selenio, y yodo de gran

calidad en funcion de la sopa
instantanea de pescado. Producto
que fortalece el sistema
inmunologio.

Teléfono para atencién al
cliente, redes sociales,
propaganda, infografias.

CANALES

Institutos e universidades,
las cafeterias de hospitales,
mercados, expoferias.

Nifios, adolescentes,
embarazadas, madres de
familia, adultos mayores para
fortalecer el sistema
inmunologico.

ESTRUCTURA DE COSTOS

FUENTES DE INGRESO

El costo del pescado, el costo de la harina de trigo, de los
empaque , condimentos, coto de la maquina para hacer pasta, el
costo de la luz, costo del agua, costo de la maquina secadora, costo
del tramite del registro sanitario. costo de alquiler del local de
produccidn y de las instalaciones. Costo del alquiler de stans en

expoferia.

Atraves de la venta de esta sopa instantanea de pescado por unidad, ventas
generadas por redes sociales, venta de quioscos. Ademas por ventas de caja de 20
unidades. Cobro en efectivo y medios de pagos digitales.
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5. ANEXOS
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Chilén Alejo Nathaly

© Seccién de Grupos - En curso

v Salat1

Chilén Alejo Nathaly

Entrar

piero alexander reyes huaman
v Sala3 Entrar
v Salad Entrar

Alicia Cecilia Decheco Egusquiza. DNI 25

ALOMINO JOS! NANDO

Transmitir mensaje a todos | ([l ]

Wendy Arzapal.

@ 16°C Pac.nublado ~ B L @ @ &2

Participantes (19

0e-000828

Chat
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Disefio de pagina  Formulas  Datos  Revisar

3% [ZiCombinary centrar = - % w0 % 2

Libro1 - Excel

Vista  Ayuda Q) 20ué desea hacer?

# | Normal

3 f
Formato  Dar formato
condicional * como tabla

Geneat ‘T

2 Ajustar texto

Incorrecto

Estilos
_

Bueno

| envases biodegradables a base de algas marinas

[actividades caves

[socias clave [propuesta de valor

facebook,instagram,pa

gina web QR telegram
combatir la anemia personas con anemia,
contiene omega para el embarazo
3,contenido en vitamina para nifios en

CYHIERRO desarrollo

canales

mercados
supermercados,
bodegas,stand deliv

47

Seleccién y compra de algas
jinvestigacién del producto ,
control de calidad ,compra de
moldes,compra de
maguinaria,obtencion del registro

Proveedores de materia
prima,Proveedores de
maquinarias para la
elaboracién de

producto.

vender envases
biodegradables a base
de algas marinas ayuda

sanitario,patentar la marca ,
contratacién del personal

| Proveedores del servicio capacitado
| de transpore, contable. |y
| v legal,
colaboradores,clientes,e
| ntidades bancarias

la preservacion del

medio ambiente

algas,maquinas,calidad,local,com
bustible,moldes,equipos,
repartidores,transporte

facebookindtagram,pa

QR telegramparticipac
i6n en ferias ecologicas

gina web

restaurantes ,venta de
abarrotes,negocios

descartables,

canales

mercados,
supermercados,
bodegas,delivery

fuentes de ingreso

Estructura de costos

fuentes de ingreso

ingreso de venta de croquetas enlos
mercados, por ventas en 100gr,por venta a
bodegas,por venta en restaurant

costo de algas , costo de maquinas y equipos ;costo de mantenimiento de las
maquinas y equipos, , costo de ficencia de funcionamiento,alquiler de local, luz
,aguasueldo de colaboradores,costo de pago de publicidad en internet,

por venta a bodegas, por venta a restaurant,por vent

de empaques de 25, 50 y 100 unidades , por venta
mercados y supermercados

o

£ Compartir

MECRANO PALOMIN

© Zoom Reunén

Y Paricpantes 24

Alicia Cecilia De. John Antony, Mi. Aparicio Claros

eonel uloa Antony, Mio M

S0P 00-000020080

'0B878 3

P Escribe aqui para buscar.




“Afo del Bicentenario del Perd: 200 afos de Independencia”

6. CONCLUSIONES

*La generacion de ideas de negocios impartidas a los estudiantes despertd la
creatividad en los estudiantes de la FIPA.

eLa fransmisibn de conocimientos en modelos de negocios Lean Canvas
promueven el espiritu emprendedor de los estudiantes enfocados en cada linea
de carrera.

*El desarrollo de cursos talleres en generacion de ideas de negocio es una
oportunidad para que nuestros alumnos generen ideas en base al conocimiento
impartido por nuestros docentes de la FIPA.

*La adquision de nuevos conocimientos nos permite fortalecer y desarrollar
competencias que ayudaran a los estudiantes a enfrentar la vida profesional de
manera mas exitosa.

7. RECOMENDACIONES
*Promover la participacion activa de nuestros estudiantes en cursos talleres donde
ellos sean los protagonistas a través de sus innovaciones relacionadas a cada linea

de carrera.

ePromover la creatividad de nuestros alumnos a través de talleres en generacion
de ideas de negocios alineadas a cada linea de carrera.

Lima, 09 de noviembre del 2021




FACULTAD INGENIERIA
PESQUERA Y DE ALIMENTOS

CENTRO DEINCUBADORAS EMPRESARIALES

£)

CURSO TALLER:

Generacion y desarrollo |
de ideas empresariales

a
— il o .- e

Este taller tiene como objetivo capacitar a
los alumnos en la generacion y desarrollo
de ideas empresariales en el campo de la &
pesqueria y/o de alimentos con iniciativas [
solidas y responsables.

Dirigido a : Alumnos de pregrado, posgrado INICIO 4 DE |
y egresados de |la FIPA. OCTUBRE

8 sesiones virtuales de 2 horas cada una. Plataforma Zoom

iTOTALMENTE GRATIS!

Fecha: Del 4 al 14 de octubre del 2021

Hora: 06:00 p.m. a 08:00 p.m.

Inscripcion: Del 13 al 24 de septiembre del 2021
Taller grupal : de 3 a 4 alumnos.

INSCRIBETE

Mg. Maria Edith Estrada Mejia

Egresada de la FIPA y experta en elaboracion y
desarrollo de Planes de Negocios



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdCs_BNTfEdRo7xwBeJTi090cWrWFQigRa2BoUPTZX1eiFTFQ/viewform

